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                     Asesor previsional, Acount manager y Ejecutivo de Ventas, 34 años, casado, 3 hijos, con 14 años de experiencia laboral en 5 años en retail librerías, 5 años en telecomunicaciones con  3 años en ventas terreno (ruta tradicional) asistente Acount manager  y al presente como asesor previsional respectan.

                       Experiencia en asesorías previsionales, gestión telefónica, ventas en terreno, visitas a empresas, aperturas zonales y con capacidad para enfrentar cualquier desafío que se imponga así como también trabajar bajo presión para el cumplimiento de metas y aptitudes para el buen desempeño laboral, muy buena relación interpersonal, me considero  muy responsable y perseverante con muchas ganas de ser siempre mejor cada día.




EXPERIENCIA LABORAL


AFP PROVIDA. 


Asesor previsional noviembre 2013 a julio 2014

                            Me desarrollo específicamente en el área comercial de AFP Provida encontrándome capacitado para velar por la venta directa de productos de ahorro ofreciendo al cliente asesorías previsionales y tributarios. Cumplir con los objetivos comerciales asignados quincenales y mensuales, además de responder por la veracidad y el correcto manejo de la documentación a la que tengo acceso. Gestiono información general respecto a clientes y procesos, velando por la confidencialidad.





Punto importante a destacar

                                        Fidelizar clientes, mediante visitas, asesoramiento y contacto permanente con ellos, generando importantes referidos para nuestra cartera de clientes, entregando así una excelente atención personalizada y asesorada.


NESTLE PROFESSIONAL


Business Innovation Nestle Professional Marzo 2013 - Octubre 2013

                                   Me desarrollo específicamente en el apoyo y en la introducción del proyecto Nescafé Alegría A-510 a través de sus ejecutivas de distribuidoras de oficinas a cargo de sus cuentas principales (Prisa, Dimerc, Ofimarket) con el principal foco en fidelizar ventas a empresas con rubro como: canales de televisión, telecomunicaciones, prensa, constructoras, mineras, holding.
                                        Trabajo desarrollado en los proyectos desde el piloto hasta el lanzamiento, con el fin de lograr la introducción exitosa de los productos al mercado y su efectivo desarrollo capacitando a call center de distribuidoras, ampliando el consumo de café dentro del rubro a oficinas y en nuevos canales para la compañía.
                                 Desarrollo comercial dentro de diferentes divisiones con el fin de entender el funcionamiento, los lineamientos de los diferentes negocios y del global de la compañía, aportando en cada división a su desarrollo sustentable.


Punto importante a destacar

                            Para lograr mis objetivos entregaba una excelencia en el servicio de apoyo y atención personalizada a ejecutivas de distribuidoras, lo que era fundamental para poder realizar bien mi presentación a empresas y así logrando una buena comunicación con mis clientes los cuales derivaba en empatía, trato y cordialidad.


COCA-COLA ANDINA CHILE S.A.


Ejecutivo de ventas Noviembre 2010 a Marzo 2013

                               Me desarrollo específicamente en ventas a terreno en lo que se refiere a bebidas  alcohólicas como aguas, jugos y miles de productos que la compañía ofrece para su cartera de clientes, cumpliendo las metas impuestas mes a mes a base de cajas unitarias y coberturas de productos llegando a mi meta para tener una buena gestión de forma impecable para su evaluación de cada mes, a su vez realicé  gestiones de ejecución cuentas corrientes, mantención y evaluación de equipos de frio, controlar y supervisar mi área de marcheandeasing para garantizar una buena imagen publicitaria 
a nuestros clientes. 


Punto importante a destacar

                                                  Para lograr mis objetivos entregaba  excelencia en el servicio de atención personalizada lo que era fundamental para poder realizar bien mi trabajo y así lograr una buena comunicación con mis clientes los cuales derivaba en  empatía, trato cordial y gestionar su negocio en base a crecimientos versus años anteriores.


VTR  Global  COM	Año 2005 a Octubre de 2010					
		

Ejecutivo de ventas de Terreno

                                 Me desarrollé específicamente en terreno en lo que se refiere a telecomunicaciones como telefonía, internet y televisión  por cable, cumpliendo las metas impuestas y llegando a cerrar los contratos de forma satisfactoria  para su instalación, a su vez realicé  gestión telefónica sondeando nuestros futuros clientes. 
                             Para lograr mis objetivos entregaba una excelencia en el servicio de atención personalizada lo que era fundamental para poder realizar bien mi trabajo y así lograr una buena atención y  comunicación con mis clientes los cuales derivaban en el cierre de las ventas y en la permanencia de los servicios activos.





Punto importante a destacar

                                             Estuve siempre dentro de los 10 primeros mejores vendedores de mi zona, obteniendo así los cupos necesarios para poder participar de las aperturas, ya que  sólo los mejores ejecutivos acudían, superando las expectativas de ventas.



ILOP. S.A.	( Lápiz López )					

Vendedor asistente de ventas año 2000-2005

                                            En esta Empresa realice todo mi crecimiento en lo que se refiere a la venta y atención de público en lo que  me destaqué por el buen rendimiento para cumplir mis metas y la buena atención.
                                                                  Además de ser destacado como el mejor vendedor de mi  local me dieron la posibilidad de poder desarrollar mis habilidades en el departamento de Marketing como Marcheandeasing realizando exhibiciones y gigantografías dentro de los locales en la Zona Norte y Región Metropolitana.



PREPARACION PROFESIONAL


-Estudiante de Ingenieria Administración de empresas
Universidad de las Américas II semestre

-Liceo Politécnico Hannover 1993-1997
Enseñanza Media Completa

-Título: Programación en Computación 

-Manejo de PC a nivel usuario.


Otros antecedentes

-Curso de Capacitación Atención al Cliente
Instituto Duoc UC

-Curso de Permanencia de Clientes 
Instituto Inacap

-Vehículo Propio (Licencia clase B)
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